فيما يلي شرح تفصيلي للنظام التنظيمي لمنح التراخيص البترولية والمطبق من قبل دائرة العقود والتراخيص البترولية:
1) تأهيل شركات النفط العالمية:
من أجل المشاركة في مناقصة جولات التراخيص، يجب أن يكون المرشح من شركات النفط العالمية مؤهلاً مسبقاً من قبل دائرة العقود والتراخيص البترولية.  تتضمن مرحلة التأهيل مراجعة للوثائق المقدمة من شركات النفط العالمية وتقييمها بناءً على خمسة معايير؛ القانونية، الفنية، المالية، التدريب والصحة والسلامة البيئية:
1. المعايير القانونية:
الوثائق / التصريحات التالية المطلوبة من كل شركة من مقدمي الطلبات:
0.  إسم الشركة الكامل ونوع وعنوان المقر.
0.  عقد التأسيس.
0. تأكيد من مسجل الشركات بأن الشركة لا تزال تعمل ولم يتم تصفيتها أو حلها أو إفلاسها.
0. عقد الإئتلاف، عند الإقتضاء، وملكية كل شريك في الإئتلاف.
0. شهادة براءة ذمة من الضرائب صادرة من الدول التي تعمل فيها الشركة.
0. سجل المشاريع السابقة بما في ذلك المشاريع المتوقفة (مكتملة وغير مكتملة) مع وصف لهذه المشاريع.
0. قائمة بجميع الدعاوى القضائية كانت الشركة طرفاً فيها (سواء كمدعى عليه أو كمدعي) والتحكيم، ونتائج مثل هذه الدعاوى القضائية والتحكيم.
0. وثائق الشركة الأصلية المصادق عليها من السلطات المعنية.

1. المعايير الفنية والتدريبية:
1. عدد المشاريع الإستكشافية والتطويرية التي تدار من قبل الشركة بصفة مشغل أو غير مشغل.
1. إذا كان لدى الشركة مشروع أو مشاريع إستكشافية أو تطويرية في الرقع البحرية بصفة مشغل أو غير مشغل.
1. إجمالي الإنتاج المدار من قبل الشركة.
1. مقدار المخزون النفطي المكافئ للشركة.
1. التقييم النوعي لخبرة الشركة في مجال التحديات التقنية.
1. مستوى الإستثمار في فعاليات بحوث الإستخراج التطبيقية.
1. عدد الشهادات التقديرية في مجال العمل أو براءات الإختراع.
1. الدورات التي تعقدها الشركة لمنتسبيها والدورات التي تنظمها الشركة للبلد المضيف بموجب عقود الإستكشاف والتطوير.
1. إذا كان للشركة معهد أو مركز تدريبي.

1. المعايير المالية
1. التقرير السنوي متضمناً البيانات المالية الشاملة مصدقة ومدققة من قبل محاسب قانوني مستقل للثلاث سنوات السابقة.
1. المستوى المالي المحدد من قبل بيوت الخبرة والإستشارة المختصة وحسب التصنيف العالمي لبيوت الخبرة والإستشارة للديون طويلة الأمد.
1. المبالغ المستثمرة في عمليات الإستكشاف والتطوير البترولية.
1. إجمالي الموجودات للشركة.
1. صافي الدخل ونسبة التداول.
1. حصة السهم العادي من الأرباح المتحققة.

1. معايير الصحة والسلامة والبيئة: 
1. وثائق سياسة الصحة المهنية والسلامة وحماية البيئة.
1. وثائق للمعايير العالمية المطبقة آيزو (آيزو 14001 – 18001).
1. وثائق توضح خطط الطوارئ المعتمدة لدى الشركة وآلية تنفيذها.
1. وثيقة سياسة إدارة المخلفات.
1. وثائق عن الصحة والسلامة المهنية المطبقة لدى الشركة وإجراءات تنفيذها.
1. وثائق توضح خطط الطوارئ المعتمدة لدى الشركة وآلية تنفيذها.
1. عدد الحوادث البشرية المميتة من جراء العمل.
1. عدد حوادث التلوث البيئي التي تؤثر وتلوث الهواء والتربة والمياه.

يتم إستبعاد الشركات في مرحلة التأهيل لعدم إمكانية بعضها من إجتياز معايير التأهيل كون الكفاءة الفنية وملاءمتها المالية لا تتناسب مع حجم وطبيعة الحقول المشمولة بجولة التراخيص، وبالتالي لا يسمح لها بالمشاركة في مناقصة جولة التراخيص.
يتم استخدام نفس المعايير الموضحة أعلاه عند نقل حصص الملكية في تراخيص النفط والغاز بين شركات النفط العالمية.
ووفقاً لـدائرة العقود والتراخيص البترولية، لا يتم نشر الأوزان المختلفة المستخدمة في تقييم المعايير المذكورة أعلاه، حيث أنها تعتبر معلومات سرية.
2) [bookmark: _GoBack]الإعلان عن جولات التراخيص:
يتم الإعلان عن جولات التراخيص من خلال مؤتمر صحفي يتم فيه بيان نبذة عن الحقول أو الرقع الإستكشافية المشمولة في جولة التراخيص. بما في ذلك الموقع والإحتياطيات والخزين النفطي أو الغازي، وأية أعمال أخرى سابقة أو أعمال مطلوبة.
3) إعداد مسودة العقد الأولية ووثيقة المناقصة الأولية: تتضمن هذه المرحلة إعداد مسودة العقد الأولية المتضمنة الأفكار والملامح الرئيسية المطلوبة في جولة التراخيص الحالية.
4) إعداد حقيبة المعلومات الفنية: يتم إعداد حقائب المعلومات الفنية بالتنسيق مع الجهات ذات العلاقة في شركات ودوائر الوزارة الأخرى، وتتضمن مسودة أولية لعقد الخدمة، ومعلومات فنية خاصة بالحقول أو الرقع الإستكشافية المشمولة في الجولة، بالإضافة إلى وثيقة المناقصة الأولية.
5) بيع حقيبة المعلومات: يتم بيع حقائب المعلومات إلى شركات النفط العالمية المؤهلة ويتم تسجيل عائدات مبيعات حقائب المعلومات كإيرادات لوزارة النفط.
6) مؤتمر الترويج (Roadshow): يتم عقد مؤتمر ترويجي، وتتم دعوة الجهات الحكومية ذات العلاقة وشركات النفط العالمية المؤهلة (ممن إشترت حقائب المعلومات). الغرض من المؤتمر الترويجي هو شرح الميزات الأساسية والجوانب الفنية للعقد، وكذلك الإجابة عن الأسئلة التي تطرحها الشركات المشاركة. بالإضافة إلى ذلك، يتم عقد إجتماع مع كل جهة متقدمة بشكل فردي (بناءً على طلب من شركات النفط العالمية) لتوضيح أي إستفسارات فنية أخرى.
7) إستفسارات الشركات: إستلام الإستفسارات والأسئلة والمقترحات من قبل الشركات على مسودة العقد الأولية ووثيقة المناقصة الأولية وتهيئة الإجابات المطلوبة.
8) ورش عمل: إقامة ورشة عمل واحدة أو أكثر تجري فيها إستضافة الشركات الراغبة في المشاركة حصراً وتوجيه الدعوة الى الجهات الحكومية الأخرى إنْ تطلب الأمر.
9) إصدار العقد المعياري ووثيقة المناقصة النهائية: بعد ورشة العمل، يتم تعديل مسودة العقد وفقاً لذلك ويتم إصدار عقد الخدمة النهائي مع وثيقة المناقصة النهائية إلى الشركات العالمية التي إشترت حقائب المعلومات.
10) عملية إستلام وفتح العطاءات: تقدم الشركة عطاءاتها بشكل تنافسي شفاف وتكون الإحالة إلى الشركات ذات العطاء الأفضل.
11) إحالة العقد: يتم إعلان الشركة أو ائتلاف الشركات الفائز صاحب العطاء الأفضل مباشرة أمام الحاضرين لعملية التنافس، وتتم دعوته لتوقيع العقد لاحقاً وبحضور من قبل جميع الجهات الحكومية والخاصة ذات العلاقة.
12) توقيع العقد بعد إستحصال موافقة الحكومة: يتم توقيع العقد بالأحرف الأولى من قبل أطرافه، ثم تقوم الوزارة باستحصال موافقة مجلس الوزراء على توقيع العقد النهائي.

